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Relevé de résultats annuel  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Numéro candidat :  Classe :

Nom :  

Prénom :  

Nom de la certification :

Niveau : 6 180 ECTS

Les indicateurs sont des notes sur 20

indicateur

Thémes

Culture Pro. produits et univers

Expérience client en français

Expérience client en anglais 

Baromètre Soft skills

Evaluations tuteur en point de vente

#####

E.C.T.S. indicateur décision

B
LO

C
 1 15

B
LO

C
 3

15

B
LO

C
 4

15

Date : 18/07/2022

Signature du Président de jury Françoise BOBEE

ADMIS.E

REFUSE.E

RATTRAPAGE bloc jury

E.3.Mémoire et soutenance. A partir d’une situation professionnelle réelle issue d’une activité 

professionnelle récente, le candidat présente une problématique managériale retail d’un axe, 

rayon, espace, corner mode & beauté d’une marque ou enseigne.

X

X

XX

E.21. Mise en situation professionnelle orale reconstituée d’une rencontre managériale 

individuelle. Animer une écoute de vente sur le « floor » (point de vente ouvert)

X

Moyenne globale   :

Indicateur annuel  d'aide de prise de décision du jury national  de certification :

X

Moyenne de la promotion :

Décision du jury national de certification

Pour obtenir la certification, il faut avoir suivi le parcours de formation dans sa globalité et obtenir la totalité des blocs de compétences. En cas de 

validation partielle, Les blocs de compétences sont acquis à vie. Aucun duplicata de ce document ne sera transmis. L'unique parchemin de certification 

est communiqué dans les 2 mois qui suivent la date du jury de certification.

B
LO

C
 2

Parcours de certification 

E.1. Etude de cas par groupe de 4 à pitcher : Diagnostic stratégique marques & enseignes mode 

& beauté : construire et argumenter auprès d’un N+1 une solution et/ou projet innovant.

E.4. Etude de cas  individuelle : Pilotage chiffré d’un axe mode ou beauté.

15

Décision finale certification :

E.22. Mise en situation professionnelle orale reconstituée d’une rencontre managériale 

d’équipe (en back office /point de vente fermé). Sujet 2022 : morning brief

RELEVE DE RESULTATS et DECISION CERTIFICATION promotion 2022/ 2023

X

certification inscrite au RNCP sous le Numéro RNCP 35745 par décision de France compétences du 08/07/2021

RETAIL MANAGER MODE ET BEAUTE

fin parcours

 

Code formation : 26X33602

X

Parcours de formation
mi-parcours


